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9a Edicio

Codi: 193003

Tipologia: Diploma d'especialitzacié (postgrau)
Creédits: 34.00

Idioma: Cataa

Data darrera sessié presencial: 28/05/2020

Horari: Dimartsi dijousde 16 a20 h
Lloc derealitzacio: Col-legi APl (Girona)
Places: 50

Preusi descomptes

Preu: 2.250 €

5% de descompte per Families nombr oses.
2.137,50€ (400 € preinscripci6 + 1.737,50 € Matricula)

5% de descompte per Persones aturades (amb un minim de 6 mesos a I'atur o que actualment estiguin cobrant la prestacio
del'atur).
2.137,50€ (400 € preinscripcio + 1.737,50 € Matricul a)

5% de descompte per persones amb discapacitatsigual o superior a 33 %.
2.137,50€ (400 € preinscripci6 + 1.737,50 € Matricul a)

10% de descompte per Alumnesi exalumnesdela FUdGIF, que hagin realitzat algun M aster, Diplomes de Postgrau o
Diplomes d'Especialitzacio (no sinclouen els cur sos que formen part de la mateixa estructura modular).
2.025€ (400 € preinscripcio + 1.625 € Matricul a)

10% de descompte per persones amb discapacitatsigual o superior a 65 %.
2.025€ (400 € preinscripci6 + 1.625 € Matricula)

10% de descompte per Empreses querealitzin o hagin realitzat formacié a mida amb la FUdGIF.
2.025€ (400 € preinscripci6 + 1.625 € Matricula)

10% de descompte per empreses que matriculin a 2 treballadorsdinsd'un mateix curs (lafactura anira a carrec de
I’empresa).
2.025€ (400 € preinscripci6 + 1.625 € Matricula)

300,00 eur os de descompte per empreses que matriculin a3 o méstreballadorsdinsd'un mateix curs(lafacturaaniraa
carrec del’empresa).
1.950€ (400 € preinscripcio + 1.550 € Matricula)

5% de descompte per Col-legis professionals.
2.137,50€ (400 € preinscripci6 + 1.737,50 € Matricula)

20% de descompte per col-legiats de les entitats organitzadoresi empleats d’aquests col -legis.



1.800€ (400 € preinscripcio + 1.400 € Matricula)

Sessions | nfor matives

Data Hora Lloc
Sessi6 informativa 1 18/09/2019 17:00 Parc Cientific i Tecnologic delaUdG. Edifici Giroempren, Aula4

Raons per fer e curs

Raons per fer e curs

¢ Adquiriras €els coneixementsi la capacitacio professional per a desenvolupar les habilitats necessaries d’ aprenentatge per
estar al front d’ una agéncia lmmobiliaria.

¢ Et podrasinscriure en €l Registre d’ Agents Immobiliaris de Catalunya, AICAT.

¢ Prendras iniciativa propia per dirigir lateva empresa a partir d’ una bona formacio, obrint-te cap a nous camins
professionals.

¢ Format constantment, aixi tindras més facilitat per afrontar les adversitatsi els canvis.

Els professionals que dominen la gesti6 eficag de la seva empresa tenen meés capacitat d’ assolir |’ éxit.

Lacompetitivitat i duresa de I’ entorn laboral fan que hagim de tenir coneixements clars de com gestionar recursos.

e Un curspensat i organitzat des del sector i per al sector.

Enlaformacidi € reciclatge s hi troba el futur dels professionals

Presentacio

Matricula continua
El Diploma estaformat per 9 assignatur es que poden matricul ar-se de maneraindependent com a cur s d’ especialitzacio.

Matricula continua. Qui vulgui realitzar latotalitat del programa, i obtenir el Diploma d’ especialitzacié de la UdG, es pot matricular
al Diploma en qualsevol moment (matricula continua). En aguest cas, en funcié de la data de matricula, realitzara una part de les
assignatures durant el curs 2019-2020 i larestaal llarg del curs 2020-2021.

Objectius
Formar professionals qualificatsi facilitar lacomprensid i assimilacié de coneixements practicsi (tils, necessaris per al’ exercici
professional com intermediari immobiliari a Catalunya.

Sortides professionals

¢ Formar professionals qualificats que els permeti crear la seva propia agénciaimmobiliaria.

¢ Especialistaen intermediacié immobiliaria (preus de mercat, fases de la compravenda, del Iloguer d’ immobles, etc.)
o Especialistaen administraci6 i gestié de comunitatsi lloguers.

Especidistaen Vaoracions Immobiliariesi en peritatgesjudicials.

Accedir allocs detreball de responsabilitat en empreses del sector immobiliari.

Formacié continua mitjangant €l reciclatgei I’ampliacio de coneixements.

A qui S adreca

A aquells professionals del sector immobiliari que han de certificar els coneixementsi aptituds en formacié per al’ obtencié del



nimero d’' AICAT, requisit indispensable per exercir la professié d’ agent immobiliari a Catalunya.

A professionals qualificats per allocs de treball de responsabilitat en empreses del sector immobiliari: promocio, construccio,
intermediaci6, administracié i gestié d'immoblesi capacitar-los per desenvolupar les tasques propies en els ambits delagestié i
direcci6 empresarial.

.. . . -,
Requisitsd'admisio
Per a poder redlitzar €l cursca cumplir algun dels seglients requisits:

¢ Persones interessades en adquirir coneixements especifics en la gestio, mediacid i assessorament en el sector immobiliari.
Titulats universitaris en Dret, Economiques, Arquitecturai Enginyeria, Empresarialsi Administracié i Direcci6é d Empreses,
Graduat Socia o en Relacions Laboralsi Titulats Mercantils.

¢ Persones que estiguin en possessio d'un titol universitari propi.

Persones en possessi6 del DEEI (Diploma d’ Especialista en Estudis Immobiliaris), per la Universitat de Girona.

¢ Persones en possessio del CEl (Curs d’ Especialitzacié en Immobiliaria), per la Universitat de Girona.

Agents de la propietat immobiliariai el's seus empleats.

Pla d'estudis

Dret privat: Obligacionsi contractes

1. Concepte de Dret. Dret Privat i Dret Pablic. Dret privat nacional i internacional. Les comunitats autonomesi el dret privat.

2. Lesfontsdel dret. Lajurisprudéncia.

3. Lapersonai personalitat. Capacitat juridicai d'obrar. Circumstancies modificadores de la capacitat d'obrar.

4. Influénciajuridicadel temps: prescripci6 i caducitat.

5. L’ obligaci6: conceptei classes: Obligacions unilateralsi reciprogues. Obligacions mancomunadesi solidaries. Extincié deles
obligacions.

6. El contracte: concepte, classes, requisits essencias, forma, perfeccionament, consumaci6, nul-litat, anul-labilitat, resolucid i
rescissio.

7. Contractes d' intermediacié immobiliaria.

8. Contracte de compravenda: concepte, prohibicions, obligacions de les parts, perfeccionament, consumacio. La reserva de domini.
Larescissio per lesio ultradimidium.

9. Contractes denominats preparatoris de la compravenda: precontracte i la promesa de venda. El contracte de reserva. Les quantitats a
compte del preu: lesarres o lapagai senya: definicio, classes, diferénciai efectes.

10. Lapermutai la diferéncia amb la compravenda

11. Contracte d' opci6 de compra.

12. Contracte de donacio.

13. Contracte de préstec.

14. Contractes de garantia. Lafianca, €l diposit i el contracte d'hostatge.

15. Contracte de mandat. Els poders.

16. Contracte de societat: concepte, classes, obligacionsi extincio.

17. Les societats mercantils. Responsabilitat.

18. Els contractes mercantils.

19. Responsabilitat penal en I’ ambit immobiliari.

Dret privat: registral, hipotecari i dretsreals

1. Elsdretsreals: concepte i caracteristiques.

2. Lapossessié: concepte, naturalesajuridicai classes. Adquisicié, conservacié i pérdua. La proteccié de la possessio.

3. Propietat i domini: contingut i limitacions. Adquisicid, conservacid i pérdua del domini. La proteccié del domini i del dret de
propietat.

4. El registre de la propietat: principis, inscripci, publicitat, legitimacio, imprescriptibilitat, tracte successiu.

5. Lapresentacid i inscripcié a Registre de la Propietat.

6. Immatriculacio, inscripcio i €ls seus efectes. Obra nova. L’ excés de cabuda. Agrupacio i segregacio. Delimitacid. Les prohibicions
de disposar.

7. L’ expedient de domini. Actes de notorietat.

8. Lainscripci6 del’ opcid de compra: requisitsi efectes.



9. L'usdefruit: concepte, congtitucié, extincié. Drets i obligacions de I'usufructuari i del nu propietari. Compravenda d’'immobles
gravats per I'usdefruit i calcul del seu percentatge en €l valor de I'immoable.

10. El dret d' s d’ habitaci6.

11. El cens. concepte, classesi extincio.

12. El dret de superficie.

13. El dret de vol i sobreelevacio.

14. Les servituds: concepte, classes. Adquisicid, modificacid i extincio.

15. La hipoteca: concepte, naturalesa i classes. Béns hipotecables i no hipotecables. Normes de proteccié del consumidor. Extincio
objectiva i distribucié de la responsabilitat. Obligacions susceptibles de garantia hipotecaria. Constitucié de la hipoteca. Drets i
obligacions del creditor, del propietari i de tercers. Clausules hipotecaries no inscriptibles en el Registre de la Propietat i €ls seus
efectes. Extincid. Procediments per aconseguir I’ efectivitat del crédit amb garantia hipotecaria. Accio real i acci6 personal.

16. Breus apunts del dret de successions. La successi6 abintestada, en el matrimoni en régim de societat de guanys i de separacié de
béns. Tramitaci6 de ladeclaracié d’ hereus abintestada.

17. Caspractic (inscripci6 a Registre).

Arrendaments urbansi rustics

1.- Lalegidaci6 arrendataria. Contracte d'arrendament.

2.- Arrendaments d'immables al Codi civil.

3.- Llei d'arrendaments urbans: ambit d'aplicacid, regim aplicable i arrendaments exclosos.

4.- Arrendaments d'habitatge: naturalesa, cessi6 i sotsarrendament, durada, prorroga, desistiment, resoluci6 del dret de I'arrendador,
alienacié, divorci, mort, suspensio, resolucid i extincio del contracte.

5.- Arrendaments d'habitatge: rendai despeses.

6.- Arrendaments d'habitatge: dretsi obligacions de les parts.

7.- Arrendaments d'Us diferent d'habitatge.

8.- Fiancai formalitzacié del contracte.

9.- Llei 4/2013, del 4 de juny. Diferencies amb lalegislacio anterior.

10.- RD Llei 21/2018, de 14 de desembre.

11.- RD Llei 7/2019, de 5 de marc.

12.- LAU 1964: durada dels contractesi prorrogalegal.

13.- Procésjudicial de desnonament.

14.- Procés arbitral de desnonament.

15.- L"arrendament rastic. Drets d' adquisicio preferent. Arrendaments rastics. Definicionsi generalitats. Unamica d'historia. Marc
normatiu. Legislacio estatal anterior (LAR) i altra normativa relacionada. Contractes d'arrendaments rustics historics. Arrendaments,
parceries, masoveries. Llei de contractes de conreu a Catalunya.(LCC). LLEI 3/2017, del 15 de febrer, del llibre sise del Codi civil de
Catalunya, relatiu ales obligacionsi els contractes. Condicions minimes imperatives. Renda, duradai prorrogues. Drets de
preferencia. Regim de les millores alafinca. Novetats que incorporalalLlel d’ Espais Agraris referent als arrendaments rastics.
Fiscalitat dels contractes d'arrendaments rastics.

Competencies

1. El contracte d' arrendament en el Codi Civil.

2. Llei d’ arrendaments urbans. Ambit d’ aplicacid. Arrendaments exclosos.

3. Arrendament d’ habitatges. Normativa general, durada del contracte, renda, dretsi obligacions de les parts. Cessi6. Suspensio,
resolucio i extincié del contracte.

4. Arrendaments per aun Us diferent de I” habitatge. Normes general's, duradadel contracte, dretsi obligacions de les parts. Cessio.
Suspensio, resolucié i extincio del contracte.

5. Disposicions transitories de la normativa actual sobre arrendaments d’ habitatges, local de negoci i despatxos. Aplicacio del Text
refés LAU de 1964.

6. Lavenda de departamentsi de cases arrendades. Requisits, prelacié, tempteig i retracte. Impugnacio i els seus efectes.

7. Els processos d' arrendament. Especial referenciaa judici de desnonament, IncidénciadelaLlei Concursal, i I’ arbitratge als
arrendaments urbans. Problemes més frequents.

8. El traspas del local de negoci. Requisits actuals, modificacionsi participaci6 de la propietat.

9. El sotsarrendament : Concepte i aplicacié en contractes d' Us habitatge i Us diferent d' habitatge.

10. Consideracid de les obres. Obres de conservacio i obres de millora. Repercussio de I'import. Exemples practics.

11. L’arrendament rustic. Drets d’ adquisicio preferent.

Urbanisme
1. Lanormativa urbanisticad’ aplicacio a Catalunya. La normativa sectorial.



. El régim urbanistic del sol. La classificacio i qualificacio del sol.

. El sistema de plangjament a Catalunya. Les bases d' articulaci6 del sistema de planejament territorial i urbanistic.

. El plangjament general: POUM | PAUM.

. El procediment d’ aprovaci6 de plans. La participacié dels particulars en el plangjament.

. El plangjament derivat en sl urbanitzable. El PlaParcial i €l PlaParcial de Delimitacio.

. El plangjament derivat en sol urba: El Plade Millora Urbana. Els plans especialsi els projectes d' actuaci 6 especifica.

. Lareservaper |" habitatge protegit, I’ estudi de viabilitat, I’agendai €l plad’ etapes.

. Els sistemes d' actuaci6 urbanistica: des de lainiciativa particular i des de lainiciativa pablica.

. L"execuci6 del plangjament i la gestié urbanistica. Ladivisio poligonal. Els canvis de sistemes d’ actuacio.

. Lesjuntes de compensacio i les entitats urbanistiques de col -laboraci 4. L es associacions administratives de cooperacio.
. Laconcertaci6 social: els convenis urbanistics.

. El célcul de |’ aprofitament urbanistic. La cedula urbanistica.

. Lesllicéncies urbanistiquesi les autoritzacions administratives. Les parcel-lacions.

. Edificacions fora d’ ordenacid. Volum disconforme. Us disconforme. Declaracio de ruinai laresponsabilitat dels propietaris.
. Expropiacié per raons urbanistiques. Les actuacions aillades.

. El projecte d'urbanitzacié i I’ execucié de les obres d’ urbanitzacio.

. Larecepcidi laconservacio de les obres. La conservacio per les EUC.
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Vaoracions immobiliaries

1. Introduccio ales valoracions immobiliaries. Concepte. Principis. Introduccié als métodes de valoracio. L’ informe de valoracié. Els
estudis de mercat. Estudi de mercat de preus d’ habitatge ala provincia de Girona.

2. El métode de comparacié de mercat. Homogeneitzacié de valors. EI métode de cost de reposicié. Vaoracio de les edificacions. La
depreciacio.

3. El métode residual estétic. Lavaloracio del sol. Lavaloracio additiva: valor del sol + valor de la construccio.

4. El métode de capitalitzacio de rendiments. Estimacio de rendes. Taxa d’ actualitzacié. EI métode residual dinamic.

5. Taller. Exercici practic de valoracié d’ un immoble, realitzat pels alumnes a classe, emprant els diferents métodes de valoracié
estudiats.

Fiscalitat immobiliaria

1. Recursosi infraccions. Procediment sancionador.

2. Lafiscalitat de les operacions immobiliaries en I’ IRPF: tributaci6, deduccionsi desgravacions.
3. Fiscalitat de les operacions immobiliaries en I"impost sobre les societats (1S).

4. Impost sobre el valor afegit en les operacionsimmobiliaries (IVA).

5. Fiscalitat en I'impost de transmissions patrimonialsi actes juridics documentats (ITP-AJD).
6. Impost sobre donacionsi successions.

7. Fiscalitat delsimmoblesi de les operacionsimmobiliaries en I’ ambit dels tributs locals.

8. Elsimpostos en els no residents (imputacions de renda, vendes i rendes de I’ arrendament).
9. Casos especifics concrets.

10. Impost sobre estades d’ establiments turistics (taxa turistica). Problematicaamb I’ VA.

11. L'impost sobre habitatges buits.

Normativa especifica del sector immobiliari

1. Llei d'Ordenacio del’ Edificacio (LOE).

2. L’accés al’ habitatge assequible (plans d' habitatge, reserves d’ HPO, emergencia habitacional, ocupacions,etc.).
3. Les noves obligacions de I’ empresa en matéria de responsabilitat penal: El Compliance.

4. LOE. Responsabilitatsi Garanties.

5. Decret d' Habitabilitat i de la Cedula d' Habitabilitat. Certificat d’ Eficiéncia Energética.

6. Assegurances del sector.

7. L Administracié i els Agents Immobiliaris.

8. Registre d Agents Immoabiliaris.

9. Gesti6 del cobrament. Blanqueig de capitals.

10. Llei 8/2019 de mesures urgents de proteccio socia i Iluita contrala precarietat laboral en lajornada de treball.
11. Criteri técnic sobre I’ actuaci6 de lainspecci6 de treball i seguretat social en matéria de Registre de la Jornada laboral.



Marqueting immobiliari
1. Técniques de Marqueting, generacié de negoci i aplicacio delsKPI 's.
2. Marqueting online, Internet per al sector immobiliari, posicionar-se a Google.
3. Lagestio delsleads, KPI 'si formes de mesurament.
4. Lamarca personal i professional.
5. Masterclass: Com anunciar-se en els portals immoabiliaris.
6. Tecnologia aplicada a sector immobiliari: de veritat i per atotes les agencies.
7. Com desenvolupar un plade comunicacio on i offline en el negoci immabliari:
— Diagnostic
— Estratégia
— Monitoritzacié
8. Execucio del pla (casos practics).
9. El context actual i I’ entorn del marqueting:
— Entendre el mercat on ens movem.
— Factors clau de la comerciaitzacio d avui en dia
10. Qué és de veritat €l Marqueting Immobiliari.
11. Les 22 lleis Fonamentals de Marqueting.
12. El manifest del marqueting 3.0.
13. El manifest Rethinker.
14. Marqueting Transaccional.
15. Marqueting Relacional.
16. Marqueting de Guerrilla.
17. Marqueting Experiencial.
18. Inbound marqueting 50.
19. Exemples concrets de bon marqueting Immobiliari.
20. Técniques de PNL (Programacié Neurolingtistica) en el mén de les vendes.

Organitzacio i gestio de I'empresaimmobiliaria

1. Home Staging. Decorar per vendre. Com fer una publicitat impactant del producte immobiliari.

2. Prevencio deriscos laborals.

3. Protecci6 del consumidor.

4. Aspectes economics. Balangosi ratis. Resultats. Auditoria

5. Aspectes legals. Responsabilitat de I’ empresari.

6. Llel concursal.

7. Estratégies de gestio de RRHH: atraccio, retencid i desenvolupament del talent. Optimitzacio del talent organitzatiu i del talent
individual.

8. Desenvolupament de competéncies dels nostres equips: lideratge, treball en equip, relacionsinterpersonals, converses constructives
i gestié emocional.

Titulacio

Diplomad’ Especidlitzacio en el el Sector Immobiliari - AICAT per laUniversitat de Girona*.

* Aquest titol acreditala capacitacié professional requerida per poder inscriure’s en el Registre d’ Agents Immobiliaris de Catalunya,
imprescindible per exercir legalment la professié d’ agent immobiliari d’ acord amb lallel 18/2007, de 28 de desembre, del dret a

I" habitatge, i el decret 12/2010, de 2 de febrer, pel qual esregulen elsrequisits per exercir I’ activitat d’ agent immobiliari i escreael
Registre d’ Agents Immobiliaris de Catalunya.

* No inclou lataxa d'expedici6 del titol delaUdG

Metodologia

Classes presencials on s' exposaran temes, es resoldran casos practicsi es podran preguntar dubtes. En molts casos, I'aumne
disposara d'informaci6 addiciona per ampliar coneixementsi aprofundir en els temes.



Sistema avaluacio

* Assisténciaminimaa 80% de les sessions.
» Cada modul s avaluade formaindividual.
» Superar una prova tipus test (Proves d’ opcions de multiples alternatives).

Financament

Financament bancari

Els estudiants matriculats poden financar €l pagament de la matricula en quotes.

La Fundaci6 ha establert convenis amb condicions preferents pels seus alumnes amb |es seglients entitats:
— Sabadell Consumer

— CaixaBank
— Banc Santander

Quadre docent
Direccio
Pere Bahi Alsina

Master en Direccié d Empreses Constructores i Immobiliaries per la UB. API. Llicenciat en Informatica. Cofundador de CuBuS
Immobiliaria Olot.

Coordinacio
Rosa Pascual Batlle
Gerent del Col-legi API.

Sara Rodriguez
Areade formaci6 del Col-legi oficial d’ Agents de la propietat Immobiliaria de Girona.

Professorat

Rafael Arnaiz Ramos
Registrador de la propietat i mercantil. Titular del Registre 7 de Barcelona.

Jaume Bahi Alsina
Arquitecte tecnic. Master en Direccio i Gestié d’ Empreses UdG. Técnic superior en prevencio de riscos laborals. Volums Estudi
d Arquitecturai Plad’ Olot Constructora.

Carles Balbin Valenti
Llicenciat en Dret. Advocat. Assessor juridic del Col-legi API de Girona. Soci director de Balbin Advocats.

Sergi Bonilla Divi

Director Creantum. Enginyer Técnic. Master Coach especiaista en PIMES. Trainer Internacional en PNL. Conferenciant nacional i
internacional en I'ambit de RRHH. Ponent en el Master de RRHH de la UdG. Consultor i formador en lideratge, motivacio i gestio del
canvi personal i professional.


http://www.caixabank.cat/particular/prestecs/prestec-estudis.html
https://www.bancosantander.es/ca/universidades/educacion/prestamos-estudios

Jordi Bonmati Roura
Llicenciat en Economiai advocat. Ribas Alvarez Assessorsi Consultors.

Pere Bordas Tutau

Enginyer Agronom per la Universitat Politecnica de Catalunya ETSEA. Master en Gestié i Organitzacié de la Universitat UPC. Cap
de Serveisde Vaoracions de I’ Agéncia Tributaria de Catalunya ATC. Vocal tecnic titular del Jurat d’ Expropiacio de Catalunya.
Professor associat de la Universitat de Girona al’ aread Enginyeria Agroforestal.

Mar Cabarrocas Salvador
Arquitecta. Professora associada al’ Escola d’ Arquitecturade la UdG. Col laboradora de DUATIS ARQUITECTES SLP.

Laura Corsunsky Zeitune
Socia directora de Corsunsky & Moré. Advocada administrativista. Master Urbanisme a UPC i Executive en Corporate Finance a
ESADEP.

Txell Costa Romea
Conferenciant, professora universitariai mentora empresarial. Autora de diversos llibres, entre ells "Working happy'.

Alessandra Daverio
Experta en desenvolupament de negoci amb més de 20 anys d'experiéncia en ladireccidé comercial i marqueting.

Carme Domeénech Garcia
Diplomada en Arquitectura Técnica. Coordinadora de seguretat i salut. Técnica superior en PRL.

Josep Donés Bar cons
Secretari APCE de Catalunya.

Jordi Duatis Puigdoller

Arquitecte. Professor associat d’ Arquitectura Legal, Dret urbanistic i Valoracions a |’ Escola d’ Arquitectura de la UPC. Professor
associat d' Urbanisme a I’ Escola d’ Arquitectura de la UdG. Vocal del Jurat d’ Expropiacid. Director de DUATIS ARQUITECTES
SLP.

Francesc Espinet Coll
Llicenciat en Dret. Advocat. Master en Dret Immobiliari. Diplomat técnic laboral. Soci d’ ECN Advocats.

Joana Frigolé Peracaula

Psicoleg, Coach i Conferenciant. Autoradel Ilibre "Posallum alatevavida', Editorial Amat. Llicenciada en Psicologia per la UAB.
Coach certificada per ICF (Internacional Coach Federation) anivell PCC. Formada: per la Escuela Europea de Coaching; en patrons
emocionals pel métode Alba Emoting™; en Coaching Transformacional per I’ Institut Gestalt i en Transformacién Relacional pel
Instituto Relacional. Master en Prevencio de Riscos Laborals.

Anna Garcia
Llicenciada en Historiade |I"Art, Diplomada en Disseny d’Interiors, Master en Desenvolupament Personal i Lideratge. Directora
d Espai Interior Home Staging i de Home Staging School.

Jordi Garcia Salse
Arquitecte Superior especialitzat en edificacio, urbanitzacio, urbanisme i valoracions. Cap del servei domini piblic maritim i terrestre
del servei provincia delacostade Girona. Diplomat en ArquitecturaLegal i Forense. Perit del Col-legi d’ Arquitectes de Catalunya.



Marta Grau Mach
Executiva de comptes de Marsh. Especialista en les assegurances dels APIS anivell estatal.

Belén Mayoral del Barrio
Notaria. Notaria Mayoral.

CarlesMoret Llosas
Llicenciat en Dret. Advocat soci de “Moret & Paredes. Advocats’. Mediador en Dret privat, familiar i mercantil. Postgrau en
Compliance per laUPF.

Antoni Pérez de Gregorioi Capella
Llicenciat en Dret. Advocat associat de “ Rebled Advocats”.

Vanessa Pérez Romo
Llicenciadaen Dret i Master en Corpore Finance per ESADE. Associada de Cuatrecasas, Gongalves Pereira.

Josep Maria Pou Soler
Advocat. Assessor Juridic del Col-legi d’ Aparelladorsi Arquitectes técnics de Girona. Soci fundador de POU Advocats S.L.P.

Elisabet Prat Alsina
Arquitecta técnica. Postgrau en urbanisme. Experta en valoracions immobiliaries. Taxadorade ST. Col-laboradorade DUATIS
ARQUITECTES SLP.

Joan Robleda Cabezas
Economista. Cap dels Serveis d’ Informacio Tributariadel’ AEAT de Girona.

Dani Rodriguez Teixido
Llicenciat en Administracio i Direccié d Empreses. Diplomat en Ciéncies Empresarials. Censor Jurat de Comptes. Auditoriai Control
Auditors SLP.

Xavier Roig Zabaleta
Director operatiu per a la coordinacio dels Sistemes d’ Informacid i Atencié Ciutadana. Agéncia de I’ Habitatge de Catalunya. Gestor
del Registre d’ Agents Immobiliaris.

Cristina Romaguera Colom
Advocada. Llicenciada en Dret. Master en Assessoriai Gestio Tributdria. Master en Dret d Empresa. Sociade RM Assessors.

Maria Romaguera Colom
Llicenciada en ADE. Gestora administrativa. Assessora fisca de RM Assessors.

Marta Romaguera Colom
Llicenciadaen Dret. Advocada. Cap del departament juridic de RM Assessors. Titulacio de Gestor administratiu.

Moisés Ruiz Medina
Economista. Master en Assessoriai Consultoria Immobiliaria UB. Postgrau en Direccié Immobiliaria UB-APCE. Director de CENIC.



Formador immobiliari.

Joan Sur és Peracaula
Cap de la seccid de consum de Girona.

Silvia Terrades Cama
Advocada de la Generalitat. Gabinet Juridic de la Generalitat de Catalunya.

*Ladireccié esreserva el dret de modificar I'equip docent, si fos necessari, per garantir €l nivell de qualitat i categoria professional.

Entitats promotores
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El Sector Immobiliari - AICAT

Data darrera sessi6 presencial: 28/05/2020
Data tancament acta avaluaci6: 04/06/2020

Sessions | nfor matives

Data Hora
Sessid informativa 1 18/09/2019 17:00

Calendari

Data Lloc Inici mati
1/10/2019
8/10/2019
10/10/2019
22/10/2019
24/10/2019
30/10/2019
5/11/2019
7/11/2019
12/11/2019
14/11/2019
19/11/2019
21/11/2019
26/11/2019
28/11/2019
3/12/2019
10/12/2019
12/12/2019
19/12/2019
9/1/2020
14/1/2020 Col-legi APIs
16/1/2020
21/1/2020
23/1/2020
28/1/2020
30/1/2020
4/2/2020
6/2/2020
11/2/2020
13/2/2020
18/2/2020
20/2/2020
25/2/2020
27/2/2020
3/3/2020
5/3/2020
10/3/2020
12/3/2020
17/3/2020
19/3/2020
24/3/2020
26/3/2020

Lloc

Parc Cientifici Tecnologic delaUdG. Edifici Giroempren, Aula4

Fi mati

Inici tarda
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00

Fi tarda
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00



31/3/2020
2/4/2020

14/4/2020
16/4/2020
21/4/2020
28/4/2020
5/5/2020

7/5/2020

14/5/2020
21/5/2020
28/5/2020

16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00
16:00

20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00
20:00


http://www.tcpdf.org

